MOJE DOSWIADCZENIE

Praktycznie przez cata kariere zawodowa jestem zwigzany z promocja i sprzedaza. Poczatkowo dla
Miasta Wroctaw i Invest in Wroclaw, a nastepnie dla czotowych, polskich firm informatycznych
pomagajac im w ekspansji miedzynarodowej. W HICRON odpowiadam za rozwdj sprzedazy
zagranicznej gtoéwnie na rynku europejskim, natomiast projekty realizujemy na 4 kontynentach.
Jestesmy najwieksza polska firma doradczotechnologiczng SAP&DIGITAL. Posiadam wiedze z zakresu
pozyskiwania klientow, wspotpracy z nimi oraz prowadzenia projektow. W pracy postuguje sie gtdwnie
jezykiem angielskim i niemieckim.

KOGO SZUKAM

Ambitnych osob, ktdre lubig wyzwania z wielu dziedzin i chciatyby rozwija¢ sie w kierunku biznesu
miedzynarodowego. Osoby kreatywne, nieszablonowe, zainteresowane komunikacjg miedzykulturowa.

JAK MOGE POMOC

Chetnie dziele sie wiedza i doswiadczeniem. Przekazuje wiedze praktyczna, gtéwnie z obszaru rozwoju
zagranicznego firm konsulting/software.

MOJ STYL PRACY

Deleguje duzo zadan na pracownikow, daje przestrzen na wtasne pomysty i inicjatywy. Preferuje styl
dialogu i dyskusji niz wyktad i monolog.

A POZA TYM...

Wspottworzytem program wspierania polskiego biznesu Polski Czempion, obecnie prowadzony przez
pwc i PAIH. Poza praca uwielbiam géry, poznawanie nowych miejsc i kultur, koszykéwke i pielegnacje
ogrodu.

PODSTAWOWE
INFORMACJE

SPECJALIZACJA

International Sales &
Marketing

OBSZARY DZIALAN

Ustugi finansowe
Inwestycje

DALSZE INFORMACJE

https://www.linkedin.com/in/j
anzarski/

BIPS

Biznesowy Indywidualny
Program Studiow

Uniwersytet Ekonomiczny
we Wroctawiu


https://www.linkedin.com/in/janzarski/



